Fundusze ¢ Unia Europejska

Europejskie . "'; Pomor;e Europejski Fundusz
Program Regionalny %w Zachodnie Rozwoju Regionalnego
Szkolenie pt.:

~JAK USTALIC CENE EKSPORTOWA?”

Termin i miejsce szkolenia: 27.05.2019 r. / Szczecin

Cel szkolenia: nabycie wiedzy zwigzanej z kalkulacja ceny w handlu
miedzynarodowym.

Ramowy program szkolenia:

1. Cena jako element strategii eksportowej firmy:
- potozenie geograficzne rynkow eksportowych
- warunki mikro i makroekonomicznie rynkow eksportowych
- case study, sesja pytan

2. Forma strategii eksportowej a cena produktu/ ustugi:
- eksport bezposredni
- eksport posredni
- case study, sesja pytan

3. Strategia cenowa w eksporcie:

- metody ustalania cen na rynku eksportowym (m.in. cena agresywna,
cena zblizona do sredniej na rynku, cena uwzgledniajgca premie z np. z
tytutu jakosci, marki, cena wg formuty ,koszty plus zysk”)

- strategia cenowa a strategia produktu

- formy i modele ptatnosci w dziatalnosci eksportowej

- formuty incoterms a cena

- czynniki ksztaltujgce cene — wewnetrze oraz zewnetrzne

- case study, sesja pytan

4. Kanaly sprzedazowe w kontekscie ceny:
- sprzedaz bezposrednia
- posrednik lub dystrybutor
- sprzedaz on —line
- case study, sesja pytan

5. Formy zabezpieczenia uméw handlowych a cena:
- akredytywa
- inkaso
- gwarancja bankowa/ ubezpieczeniowa
- rachunek escrow
- inne formy zabezpieczenia ptatnosci
- case study, sesja pytan
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6. Zrédta finansowania transakcji miedzynarodowych:
- kredyty eksportowe
- gwarancje ubezpieczeniowe
- ubezpieczenia inwestycji zagranicznych
- dotacje ze srodkow UE
- case study, sesja pytan

Osoby prowadzace: t.ukasz Zak, Beata Witkowska.

Planowany harmonogram szkolenia:
8:00 - 8:30 Rejestracja uczestnikow
8:30 - 10:00 |I blok tematyczny
10:00 - 10:15 |przerwa 15-minutowa
10:15 - 11:45 |l blok tematyczny
11:45 - 12:00 |przerwa 15-minutowa
12:00 - 13:30 |lll blok tematyczny
13:30 - 14:15 |przerwa - obiad
14:15 - 15:45 |1V blok tematyczny
15:45 - 16:00 |Zakonczenie szkolenia

Formula zajeé

Zajecia bedg skfadac sie z nastepujacych elementow:

. z wyktadu teoretycznego potgczonego z prezentacjg multimedialng
. z warsztatow, symulacji, gier, burzy mozgow, studium przypadku,
z uwzglednieniem réznych rynkow zagranicznych i dyskusji

Organizator: Centrum Inicjatyw Gospodarczych
Biuro Wsparcia Przedsigbiorczo$ci
Urzad Marszatkowski Wojewoédztwa Zachodniopomorskiego

Dodatkowe informacje: Eurofinance Training Sp. z o.o.
tel.: 22 830 13 40; tel. kom.: 609 124 124
e-mail: szkolenia@efszkolenia.pl
www.efszkolenia.pl
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