Pomorze
Zachodnie

»MARKETING EKSPORTOWY”

Termin: 28.11.2017

Miejsce szkolenia: STARGARDZKA IZBA GOSPODARCZA, ul. Pierwszej Brygady 35

Stargard

Godz.: 8:00 - 16.00

Szkolenie bedzie sie skupiato na prezentacji praktycznych aspektéw marketingu
eksportowego w ujeciu dziatain o charakterze miedzynarodowym.

Program szkolenia

8.00 -8:30

Rejestracja uczestnikow

08.30 - 10.00

I blok tematyczny - MARKETING EKSPORTOWY JAKO ELEMENT
STRATEGII EKSPORTOWEJ FIRMY:

znaczenie eksportu dla firmy / ocena mozliwosci eksportowych
ustalenie potrzeb informacyjnych zwigzanych z eksportem oraz
zrodta ich pozyskiwania (raporty handlowe, informacje branzowe,
analiza rynku) badania marketingowe

dziatania wewnatrz firmy zwigzane z przygotowaniem do eksportu
analiza rynku zagranicznego SWOT/PEST

jak zbudowac plan rozwoju eksportu firmy

10.00 -10.15

Przerwa

10:15 - 11.45

Il blok tematyczny - NARZEDZIA MARKETINGOWE | BUDOWANIE
SKUTECZNEGO PRZEKAZU

podstawowe narzedzia marketingu i reklamy (marketing mix)
planowanie i wdrazanie dziatan promocyjnych — przyktady
praktyczne

wybor strategii marketingowej w kontekscie profilu dziatalnosci
firmy oraz form sprzedazy

segmentacja rynku krajowego i eksportowego

wyboér narzedzi i kanatéw przekazu promocyjnego w kontekscie
oferty przedsiebiorstwa

e-marketing

11:45 -12:00

Przerwa

12.00 - 13.30

Il blok tematyczny - OCENA KONKURENCYJNOSCI NA
OKRESLONYM RYNKU ZAGRANICZNYM

konkurencyjne bariery wejscia na rynek,

koszty adaptacji produktéw i dziatan promocyjnych
(standaryzacja produktu),

pojecie marki i jej znaczenie i kreowanie

zasady oceny potencjalnego popytu na produkty w eksporcie,
prognoza sprzedazy w stosunku do konkurencj




y J
I"
N

% 5
"‘-iln Pomorze

Zachodnie

13.30 -14.15 Przerwa obiadowa

14.15 -15.45 IV blok tematyczny - DZIALANIA PRAKTYCZNE W ZAKRESIE

MARKETINGU EKSPORTOWEGO - ZAJECIA WARSZTATOWE
— opracowanie strategii marketingowej dla wybranej firmy oraz

okreslonego produktu/ustugi na wskazany rynek zagraniczny przy
wykorzystaniu informacji oraz narzedzi zaprezentowanych
podczas szkolenia

15.45 - 16.00 Sesja pytan i odpowiedzi

Forma zaje¢: wykladowo — warsztatowa z wykorzystaniem m.in. nastepujgcych metod
szkoleniowych: studia przypadku, dyskusje moderowane, praca w podgrupach, praca
indywidualna, mini wyktady.

Osoby prowadzace: Beata Witkowska, Lukasz Zak.
Organizator: Centrum Obstugi Inwestoréw | Eksporterow
Urzad Marszatkowski Wojewddztwa Zachodniopomorskiego

Dodatkowe informacje: tel.: 22 830 13 40; tel. kom.: 609 124 124
e-mail: szkolenia@efszkolenia.pl
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